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Институт профессионального образования РЕСПЕКТ»

Телефон/факс: (347) 292-12-18, 291-20-70, 292-77-92

e-mail: trening@respectrb.ru   www.respectrb.ru
  Приглашает на тренинг


Цель тренинга: обучение навыкам успешной продажи


ТЕХНОЛОГИЯ ЭФФЕКТИВНЫХ ПРОДАЖ:


базовый  курс





В процессе активного взаимодействия участников группы между собой и с тренером у участников будет сформирована позиция успешного и грамотного специалиста,  ориентированного на долгосрочные отношения с Клиентом.





Стоимость тренинга:


  4000 рублей с человека





Внимание!  Численность группы участников не более 18 человек. 


В стоимость услуги входят кофе-паузы, раздаточный материал, сертификат.





Место проведения:  г.Уфа, ул. 50 лет СССР, 48/1, Конференц-зал





Ведет тренинг:


Белогрудова Елена Владимировна – сертифицированный бизнес-тренер, коуч-практик,  разработчик тренинговых программ с большим опытом работы в различных направлениях психологического консультирования.  Специалист в области разработки и проведения комплексного корпоративного обучения.





По вопросам участия в тренинге обращаться


К координатору  Бородиной Елене Борисовне





Телефон: (34792) 3-00-16   или   8-905-3549710, 8-905-3530502








Целевая аудитория: 


• менеджеры по продажам


• специалисты отдела сбыта


• специалисты по работе с клиентами








Участники научатся:


• устанавливать контакт с клиентом;


• задавать вопросы «квалифицирования»�  и работать с «зацепками»;


• строить презентацию под потребности  


   клиента;


• работать с возражениями клиентов;


• эффективно завершать продажу; 


• работать с лицом, принимающим решения,   


   ориентируясь на его потребности.





Дата проведения: 


16-17 июня 2009 г.





По телефонам: (347) 291-20-70, доп.260  или  8-905-000-99-15








